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中國信保發展概況
政策性  主權級  全球第一01



國際通行的貿易金融工具：出口信用保險

為支持本國出口，國家以分擔收匯風險來鼓勵企業擴
大出口的一項政策性金融服務，以財政為後盾，不以
盈利為目的

政策導向

WTO《補貼與反補貼協定》中允許政府使用的政策手
段之一。（另外兩種方式為出口退稅、出口信貸）

支持出口

多由各國政府出資成立，擁有官方背景。官方背景

出口
信用
保險



全球信用保險機構多為官方設立



2001年12月18日

2010-2018

2011-2018

2015-2018

2001年12月11日 中國加入WTO

中國信保正式揭牌成立

中央政府工作報告特別強調
“擴大出口信保覆蓋面”

全球最大官辦ECA機構

國家推進“一帶一路”建設
工作領導小組成員單位

ü 國家出資設立，2001年12月18日掛牌運營

ü 國內唯一政策性保險機構

ü 國家推進“一帶一路”建設工作領導小組成員

ü ECA排名全球官方第一

ü 可承保全球200多個國家和地區的海外業務

中國信保發展歷程



擁有國家主權級信用評級



全球最大官方信用保險機構

中國信保（全險種）歷年承保規模

金融危機以來，

累計承保金額達

到3.8萬億美元，

年均增速超25%

2018年度保額

突破6000億美元



全球最大官方信用保險機構

信用保險業務發展

規模和排名在伯爾

尼協會和官方機構

中均名列前茅。



廣東信保發展概況

2018年承保規模達

786.8億美元，一般

貿易滲透率超30%；

累計為約2萬家出口

企業提供了出口信用

保險服務。

廣東信保（全險種）歷年承保規模



廣東信保發展概況

近六年累計保單融資超4000億元



承保優勢
風控能力  承保政策  行業服務02



風險管理能力

高質量研
究能力

遍佈全球
管道網络

龐大的
風險資
信庫

強大的風
控平臺

海內外資信調查管道
及理賠追償管道；覆
蓋200多個國家和地區

1000 多萬家中外買方
及4萬多家銀行的資信
資訊

近千名專業風險管理
人員；連續12年發佈
《國家風險報告》，
定期跟蹤全球主要國
別、行業及買方的風
險變化

依託中國作為全球採
購平臺，約束買家付
款行為。



承保積極靈活

限額滿
足率高

覆蓋廣
風險全

個性化
服務

涵蓋貿易
方式廣

限額平均滿足率：
接近90%

前店後廠、轉廠、香
港/保稅區一日；         
覆盖海外子公司接单；
委託報關出口；
國內增值稅發票業務

承保地區：
全球200多個國家和地區
風險類別：
政治風險、商業風險（、
破產、無力支付、拖欠、
拒收）

組合產品，個性化服務：
短期險（含出運前、約
束性合同、延長付款寬
限期、自行掌握限額及
上浮）、國內險、特險；
中長期險、海外投資險、
租賃、擔保。
基于以上产品的跨境融
资



行業縱深服務

家電

通訊電子

原材料

汽車紡織服裝

農產品

傢俱

耗材

陶瓷

建材



家電行業承保服務



通訊行業承保服務

顯
示
幕

運
營
商 分

銷
商零

售
商

年份 2016年 2017年 2018年

通訊行業產業鏈承保滲透率 13% 18%（72億美元） 30%（130億美元）

芯內片存晶
片

攝
像
頭



60萬
活躍買方 2.7萬

紡織買方

紡織行業承保服務



港企合作模式
典型案例  展望與支持03



案例一：H公司——借力平臺管控風險

l 某港資女鞋生產H公司與美國知名女鞋品牌商V合作十年，累計交易金額

超過2億美元。

l 近年，品牌商V，遭受電商衝擊盈利下滑，陸續關閉門店；2018年新設

倉庫因未能正常運行導致下游大額退貨，出現短期資金周轉苦難，最終

拖欠H公司貨款360餘萬美元，拖欠其他供應商超過1000萬美元。

u 向中國信保報損後，專業團隊立即介入追討，調查買家真實狀況。

u 中國信保集合國內供應商力量向買家施壓。

u 買家擔心信用採購受到嚴重影響，因此轉變態度，簽署還款計畫。

風險無法消除，但風險可以共同管控！



案例二：L公司—共謀海外新興市場

貿易合作 建立經銷點 成立子公司市場試水

l 2018年，中國出口至美國、歐盟、東盟、越南、俄羅斯的同比增長分別

為8.6%、7.0%、11.3%、14.4%、9.1%。

l L公司，中型港資服裝生產商，營業額2億港幣，出口到歐美市場為主。

7月份分別接到來自越南和俄羅斯的兩張訂單，在香港，俄羅斯訂單無機

構承保，越南訂單可承保，但批復額度過小，最終訂單失之交臂。



案例三：港企—佈局國內市場

u 中國信保根植於大陸，企業信用資訊資料庫，熟悉國內企業與法律體系。

u 提供買家資信報告，建立買家信用評級；憑藉保單在銀行獲得AR融資。

國內市場潛力大，信用銷售繞不開，信用管理需關注。

l 2018年，中國GDP達到90萬億人民幣，全年同比增長6.6%，達到美國

GDP66%；中產收入人群達到4億。

l 各行各業港企，嗅覺靈敏，“北望神州”已久，如工業零部件、電子產

品、紡織服裝原料及成衣、鐘錶珠寶、房地產、餐飲等。

l 問題1：下游信用交易普遍，但國內信用環境較差。

l 問題2：國內貸款難，國內交易賬期長，墊付資金壓力大。



案例四：S公司——配套全方位的跨境融資

供應商：原材料採購融資

設備商：設備採購融資

AR融資：出貨後即獲得貸款

美化報表: 買斷AR

應付融資 應收融資

國內銀行：四大行及各大股份制銀行

香港銀行：匯豐、中銀香港、星展、恒生、東亞、永隆、澳星等

國内
供應商

S公司
海外
買家



加強風險管理

實現跨境融資

拓展海外市場

n 出口信用保險
n 風險管理機制

n 應付帳款
n 應收帳款

n 穩定歐美市場合作
n 支持拓展新興市場

A

B

C

全方位助力港企發展
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實施積極承保政策，進一步擴大出口信用保
險服務港資企業覆蓋面

2019年支持港資企業規模同比增速不低於10%，
對港資企業的信用額度投放同比增速不低於10%；

支持有產品優勢及自主品牌港資
企業拓展國內外市場
篩選國內優質買家，應對國際貿
易形勢變化，拓寬銷售管道

與協會合作為引導和鼓勵港資
企業參與“一帶一路”建設
提供海外股權投資保險、境外
銷售收款保險以及產能建設的
融資保險等政策性金融服務

與協會合作為港資企業做好政策宣傳

積極為港資企業提供融資增信支持

與銀行加強合作，為港資企業打
通兩地融資通道；
為重點港資企業提供國內採購信
用額度，支持企業擴大賒購規模，
緩解企業採購資金壓力

協助港資企業增強抗風險能力，優化風控體系

提供買方、國別、行業、專案等類別的資信報告；
信用管理顧問、信控體檢 、模擬理賠特色服務

支持
措施

灣區時代未來合作展望

協助港資企業充分享受廣東省
各項外經外貿扶持政策，降低
企業投保成本
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COMPANY：中國出口信用保險公司 廣東分公司

ADDRESS:  廣州市天河區珠江西路5號廣州國際金融中心28樓

WEB: http://www.sinosure.com.cn
TEL:  020-37198000


